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“Transformando la informacién e imagen en salud”. Con esta categérica premisa se realizé el roadshow de la empresa
Carestream Health, en diversos paises de Latinoamérica y Revista Diagnoéstico asistié a su presentacion en Buenos
Aires, en el Hotel Hilton de Puerto Madero. El objetivo principal fue exhibir a los profesionales de distintos estamentos
del sistema de salud, las prestaciones y soluciones que brindan su linea de productos en el area de R.1.S (Radiology
Information System) y PACS (Picture Archiving and Communication Systems), llamada Kodak Carestream Solutions.
Una vez que se dio lugar a la introduccién general del tema y el funcionamiento general del evento, tuvo la palabra el
Dr. Silvio Marchegiani, quien en una muy elocuente exposicion, contd la experiencia de informatizacién que llevaron
adelante en el Sanatorio Allende de la ciudad de Cérdoba. En la primera parte de su coloquio, se resaltd la importancia
del sistema en optimizar la comunicacién entre el sanatorio y sus centros periféricos. A su vez, destacé la importancia
de la digitalizacién a los efectos de agilizar el flujo de pacientes en el area de imagenes y conseguir aprovechar el
espacio fisico en lo que respecta al archivo de los estudios. En una segunda instancia, Marchegiani desarroll6, paso a
paso, el proceso de transformacién del sanatorio, como se logré llevar adelante el proyecto de digitalizacion, algo que
resultdé sumamente ilustrativo y Util para los profesionales concurrentes al evento. Para las conclusiones, salté a la vista
gue, por ventajas en todos los aspectos, tanto la utilizaciéon del R.I.S como del P.A.C.S., es el sistema de digitalizacion
de imagen e informacion “al que hay que llegar”. Seguidamente tomé la palabra Ménica Suérez, gerente de ventas de
Carestream Health, quien desarroll6 el concepto de la importancia del proceso de digitalizacibn como una meta que no
tiene vuelta atras, todo se encamina a “vivir digitalizados” Al respecto, dejo clara la posicién de Carestream Health en
este camino: trabajar con la institucion, captar lo que necesita el cliente particular. “No vendemos productos, vendemos
soluciones”, fue la frase que marcé el concepto que maneja la empresa y que se subraya en un “Ayudamos a disefiar
su propia solucién”. La exposicion fue muy clara y atractiva y concluyé con una enumeracion de los pasos a seguir
para desarrollar, paulatinamente, un proyecto de digitalizacion a nivel institucional. En definitiva, un panorama para
optimizar recursos a partir de las caracteristicas intrinsecas de cada lugar de salud. En la segunda parte del evento, se
concentro el trabajo sobre la experiencia real con los equipos Carestream Health. Por un lado, se realizé un circuito
guiado por especialistas de la empresa, en el que se pudo percibir la versatilidad tecnolégica del equipamiento y, a su
vez, se posibilitd el seguimiento detallado de la informacion obtenida en el diagndstico en tiempo real. En un segundo
término y para finalizar, se produjo un Hands On donde los participantes pudieron completar su observacion general,
siguiendo el proceso desde sus terminales personales de computacion asignadas previamente. En sintesis, un
roadshow esencial para descubrir la inminente y necesaria digitalizaciéon de las imagenes e informacion en el sistema
de salud, de la mano de Carestream Health, una empresa lider en el mercado.



